12 B  CANKENWIRTSCHAFT I
Neue Wege in der Anlageberatung — Passendes konzept
‘. KN unterstutzt die
Idividuell und trotzdem effizient «rditgenossenschatten
Aus dem einst dberschaubaren und exkiusiven Kreis von Strategiedepot Chance
Wertpapieranlegern ist eine immens groBe Kundengruppe ge- o :
worden. Der Aktienboom zieht weite Kraise und immer mehr Liguiclitat 10%

Anleger an die Bdrse, die zugleich anspruchsvoller denn je sind.
Sie erwarten eing kompetente und stratagische Beratung, die
ihrer individusilen Vermdgenssilualion angepassi ist. Sie fordern
Anlageempfehlungen, die auf fundierfen Analysen beruhen. Sie
wolfen regelméBige Tips, um Chancen und Risiken frithzeitig
abwdgen zu konnen. Kurz: eine optimale Batreuung ihrer De-

pots. Bernd Jacobs, Gruppenlefler Sales Privathundengeschéft Kreditgenossen-
schaften, DG BANK Deutsche Genossenschaftsbank AG, Geschdftsstelle Dres-

den, geht hier daraul ein,

(ir den Anlageberater bedeutet dies:

intensives und kontinulerliches
Research der Markte, Aktien, Renten
und Fonds. Dags aber ist mit den vorhan-
denen Betreuungskapazitdten, gerade
auch unter haftungsrechtlichen Aspek-
ten, kaum zu bewaligen.

Die DG BANK unterstitzt die Kredit-
genossenschaften mit einem passenden
Konzept, das die Erkenninisse des
Asset-Managements praxisnah umsetzt
und dabel Synergieeffekte nutzt: Stra-
tegiedepots.

Die Kreditgenossenschaft greift auf das
professionelle Research der DG BANK
zurlick. Dieses gewdhrleistel, dass die
auf Risikogruppen ausgerichteten De-
pots optimal zusammengesetzt sind. Die
Analysten schlagen konkrete Titel inklu-
sive Argumentation zum Kauf bzw. zum
Verkauf vor und Gberwachen die Porl-
folips, Vierdndern sich Markt- oder Unter-
nehmensdaten, entwickeln sie sofort
entsprechende.  Umschichtungsvor-
schiage.

Dem Vermogensberater der Bank gibt
dies Sicherheit: Er weiss, dass die in den
Strategiedepots enthaltenen Titel profes-
sionell beobachtet werden und er bei
jedem neuen Impuls eine entsprechen-
de Argumentation erhalt, AuBerdem
spart er Zeit. Weil er kein aufwendiges
giganes Research betreiben muss, hat
er erheblich mehr Freiraum fir die inten-
sive Beralung und Betreuung seiner
Kunden.

Bel konsequenter Nutzung der Stra-
tegiedepots lasst sich die Zahl der aktiv
nemanagien Depots deutlich steigern.
Die Standardisierung flhrt zu einem ziel-
gerichteten und einheitlichen Vertrieb im
Wertpapiergeschéft und in Folge zu ho-
heren Provisionsertragen fir die Bank.

Umfragen ergaben, dass viele Wertpa-
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pierkunden eine aktive Ansprache durch
ihren Berater winschen. Wer sich nicht
selbst um die Optimierung seines De-
pots kiimmern kann oder will, wird dies
besonders zu schatzen wissen. Durch
den Einsalz der Strategiedepots haben
die Volksbanken und Raiffeisenbanken
die Chance, diesen Kundenwunsch zu
erfillen. Das erhdht die Kundenzufrie-
denheit und stirkt die Kundenbindung.

Die Konzeption der Strategiedepols

Strategiedepot Sicherheit
| Liguiditait 10%

|
Aktien 300

Renten 60%:

Ziel der Sollstrukiur: angemessene Rendite
bai hohar Sicherbait

Strategiedepot Wachstum
Liguiditél 10%
Renten 30%
Aklien 805

Ziel der Sollstruktur: Rendite rangiert var

Renten 10%

Zigl der Salistrukiur; hihars Renditechancen
fGr spekulative Anleger, die auch mighche

Sicherheil und Liquiditat

Varluste in Kaut nehman

umtasst drei unterschiediiche Sirategie-
varianten, die auf ein Anlagevolumen von
ca. 150.000 Euro ausgerichtet sind. Der
Anlageharizont betragt drei bis fanf Jah-
re. Analog gibt es fir Privatkunden mit ge-
ringerem Viermdgen und gleicher Strate-
gie je eine Kompaktvariante der Depots.
Hier setzen die Wertpapierstrategien der
DG BANK vorwiegend auf Investment-
fonds.

Zur Einfiihrung dieses Betreuungs-
konzeptes stellt die DG BANK ein gan-
zes Marketingpaket zur VerfUgung. Es
beinhaltet eine umfangreiche Vertriebs-
Infarmation mit zahlreichen Tips fir die
tagliche Praxis des Anlageberaters, ei-
ner Verkaufshilfe, Musterbriefen sowie
Muster-Pressetexian. AuBardem stehan
Thekenautsteller und Kundenbro-
schiren zur Verflgung. Eine monatliche
Kundanpublikation gibt einen Rickblick
auf die getatigten Transaktionen und die
Wartentwickiung des letzten Berichtsmo-
nats. Die Kundenbetrauer Sales Privat-
kundengeschaft Kreditgenossenschaf-
ten der DG BAMNK begleiten die Volks-
banken und Raitfeisenbanken aulerdem
bei der Einflihrung und dem laufenden
Vartrieb der Strategledepols.

Mit der Konzeption . Strategiedepots”
kann jede Kreditgenossenschaftl ihr
Wertpapiergeschaft optimieran und wei-
ter ausbauen — unabhangig von ihrer
GrdfRe und von der Anzahl inrer Depots.
Valksbanken und Raifleisenbanken in
Sachsen und Thdringen, die die Stra-
legiedepots nutzen wollen oder welters
Informationen dazu bendtigen, finden bei
dar Kundenbetreuung Kreditgenossen-
schaften der DG BANK in Dresden kom-
petente Ansprechpariner.



